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Sterenn Denys |

« ART SACHETE
AVEC LES YEUX ET
LE CAZUR »

Historienne de l'art et art advisor, photographe et créatrice
artistique, ancienne galeriste et marchande d’art, la
Bruxelloise Sterenn Denys a arpenté toutes les travées du
monde de l'art avant de tracer sa propre voie, originale et
novatrice. Elle voue aujourd’hui son amour du beau et son
expertise internationale au conseil aux collectionneurs,
débutants ou confirmés. Pour les aider a bétir une collection
aleurimage, durable, impactante... et transmissible.
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I’art, Sterenn Denys a été plongée dedans quand elle
était petite. « Onm a élevée a regarder les objets, @ m'inté-
resser & leur contexte el a leur importance historique, j'ai
grandi ainsi. » Un grand-pére ébéniste, un papa expert et
marchand international en design et objets d’art du 20¢
siccle... A 9 ans, elle regoit son premicr apparcil photo,
apprend & développer, & « observer le monde et le cadrer
pour l'embellir ». A 16 ans, elle accompagne son pére &
TEFAF Maastricht avant de participer a Art Basel, & la
Biennale des Antiquaires et 2 The Armory Show a New
York. « Deés le début, jai aimé échanger avec des direc-
teurs de musée, des conservateurs, des collectionneurs, des
arlistes... J'ai senli la richesse de lart qui témoigne de la
yrandeur de Uétre humain, Tous ces contacts monl aussi
permis de bdlir un réseau el une connaissance de terrain
assez rares. »

Elle a pourtant hésité. Voulu prendre un peu de distance
en partant étudier a Oxford, I'histoire de I'art et la socio-
logie simultanément. « Je voulais pouvoir choisir, vérifier
si mon intérél pour lart élail seulement lié a linfluence
Jamiliale. Jai compris que non, que le sens du beau, de
limportance historique des ceavres et le plaisir du conlacl
avec des personnalilés intéressanles du milieu arlistique
élaient passés dans mon ADN. » Sterenn approfondit
alors I'histoire de I'art 2 Cambridge ol elle étudie éga-
lement 'histoire de la technique de la photo, puis com-
pléte sa formation par un master histoire du design au
Sotheby’s Institute.

En parallele, la jeune femme développe sa propre créa-
tion artistique dans le domaine de la photographie (et
aujourd'hui de la peinture), ol elle déploie un talent tel
que ses aeuvres sonl exposées en Europe el aux Etats-
Unis et font partie des collections permanentes de plu-
sicurs musées, de Bruxclles a Berlin, en passant par
Londres, Lausanne, Charleroi ou Cambridge. Manquait
unc plume a son chapeau : la structure. « J'ai regu une
éducation rigoureuse, il était exclu pour moi d'étre une
personne désorganisée ou sans slralégie. »

Un Master en Business de la Solvay Brussels School of
Economics and Management compléte son bagage aca-
démique pour lui permettre d’acquérir, au terme de ce
solide parcours, une compréhension multidimension-
nelle de art, de son contexte et de sa valeur. Tout ce qui

fonde aujourd’hui son expertise dans le singulier métier
quelle s'est finalement construit : le conseil en art. « Jai
Jondé quelque chose qui me permel de vivre @ la fois mes
valeurs el ma philosophie de vie. »

BATIR, GERER ET TRANSMETTRE

UNE COLLECTION

Ce que propose Sterenn Denys, c'est 'accompagnement
indépendant et sur mesure de collectionneurs, familles
et institutions soucieux de batir, de gérer, conserver
¢t transmettre une collection dart. Elle a transformé
son gout pour la prospection et l'acquisition, conjugué
a sa propre expérience de la eréation artislique, en une
pratique structurcée et stratégique gui sappuic sur pres
de 35 annces dexpertise internationale. A la téte de
Sterenn Denys Art Advisory, elle a développé une pra-
tique fondée sur la neutralité, la rigucur, la discrétion
et une vision a long terme. Ses services sont adaptés a
chaque client, qu'il sagisse de structurer une collection
cohérente, d'organiser une transmission ou d'aligner des
actifs culturels avee une intention philanthropique.

Au sortir des ¢tudes, Sterenn avail entam¢ une carricre
de galeriste el marchande, presqua son corps défen-
dant. A 25 ans, alors qu'elle vivait & Cambridge, elle dat
prendre les rénes de la galerie paternelle au Sablon 2 la
suite d’un accident de santé de son pére, Philippe Denys.
Elle fut aussi experte et fondatrice du département de
photographie moderne et contemporaine chez Pierre
Bergé & Associés a Bruxelles, Paris ¢l Geneve. Si ces
élapes majeures de son parcours lui onl permis d'afli-
ner sa connaissance ¢l sa comprchension du marché
de lart, elle a finalement choisi de cesser toute activité
commerciale pour garanltir la neutralit¢ dans sa pratique
du conseil, & I'abri des pressions spéculatives. « Jai fait
une grosse introspection, écouté mes clients historiques
et conclu que la profession de marchand ne correspondait
plus @ mes valeurs. »

En causc, le « mangue lotal de lransparence » dans ce
monde qui reste souvent opaque, parfois manipulé,
« Des éludes monlrent qu’une majorilé de lransaclions ne
sont pas finalisées en raison d'un manque de transparence
sur la valeur ou la provenance d'une ceuvre. Les gens ne se
décident pas a acheter ou a préter une ceuvre par manque
de confiance. » Elle a donc fait de la confiance son che-
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val de bataille, a travers cing services qui résument I'ap-
proche tres compléete quelle offre a ses clients. Et qui
couvrent tout e eycle d’'une collection, de sa création & sa
transmission, en passant par son embellissement. « Que
les ceuvres qui la composent valent 500 euros ou 5 mil-
lions, jaccompagne la construction d’une collection avec
les mémes standards muséaux pour en fuire un palrimoine
culturel légitime et transmissible. »

LA TRACABILITE, PAS UN LUXE
MAIS UNE NECESSITE
Complémentaires et sur mesure, ces cing services allient
curation personnalisée, valorisalion stralégique et pla-
nification successorale. « Dans le cadre du curaling mea-
ning, jaccompagne chaque acquisilion ou cession en loule
indépendance des maisons de vente, galeries et marchands
une premicre fucon de me démarquer. Jencourage mes
clients a acheter avec les yeux et le coeur, pas seulement
avec les oreilles, en les aidant a articuler intuition esthe-
tique et critéres stratégiques. Chaque acquisition sert une
vision durable el un projel a long lerme, en phase avec
Uhistoire el les valeurs du collectionneur. La collection
reflete alors son propre portrail. » C'esl aussi vrai pour
des colleclionneurs aguerris que pour des acheleurs en
quéte d'une premiere ceuvre, d'une premiére pierre &
I'édifice de leur collection en devenir.

« Sans tragabilité, une
ceuvre d art ne peut étre
ni vendue, ni transmise, ni
légitimée, car elle ne peut
plus circuler librement »

Le deuxicme pilier novaleur de son approche concerne
la tracabilité. « Avec le renforcement des législations
européennes el américaine, celle-ci w'est plus un luxe mais
une nécessité. Sans lracabilité, une weuvre d'art ne peul
élre ni vendue, ni lransmise, ni légitimée, quelle que soil
sa valeur émotionnelle, historique ou financiére, car elle
ne peut plus circuler librement. » Sterenn Denys aide ses
clients a reconstituer la chaine de propriété, et les docu-
ments utiles. « Beaucoup de collectionneurs sont rassurés

de savoir qu’il existe des solutions concrétes pour com-
bler les zones d'ombre de leur collection, les documenter,
sécuriser el valoriser leur patrimoine. Avec la satisfuction
de reconstituer une histoire solide et incontestable, aussi
dans une perspective de lransmission. »

Précisément : vient ensuile la préparation successorale
des collections. « Tci, mon réle consiste a assurer que
chaque collection conserve son inlégrilé el sa valeur pour
Javoriser une transmission la plus harmonicuse possible
enlre ceux qui la cédenl el ceux qui la recoivenl. Qu'il
sagisse de conserver la collection, de la diviser équitable-
menl ou de la vendre. Chaque ceuvre est documentée, son
sens préservé, sa transmission alignée avec les voloniés du
collectionneur, en élroile coordination avec les consells fis-
caux et juridiques. »

PRESENCE EMOTIONNELLE ET ESTHETIQUE
FEn 1999, une photo de Sterenn Denys a permis de lever
300.000 livres sterling pour une mission humanitaire
en Quganda, soutenant plus de 10.000 enfants. Cette
expérience a anceré sa conviction que l'art peut Lloucher
¢t transformer. Depuis, elle aide ses clienls a acliver le
potenticl philanthropique deleur collection. Elle congoit
des projels sur mesure, en sappuyant sur un réseau de
partenaires culturels et instilutionnels de confiance,
en Turope et aux Ftats-Unis, « Beaucoup de gens se
demandent ce qu'ils vont faire de leur collection. Je trouve
touchant et passionnant de transformer actifs culturels et
dons financiers en leviers d’influence cullurelle el sociale
durable, alignés avec les valeurs du collectiommeur. » C'est
la quatricme corde & son arc professionnel.

I accompagnement offert par Sterenn ne serait pas com-
plet sans la scénographie. De Phabital privé aux accro-
chages muséaux en passant par des avant-premiéres
aux catalogues de salles de venle et aux salons d'art,
elle entend créer des mises en scéne qui subliment la
présence ¢motionnelle et esthétique de chaque acuvre.
« Passionnée par la synergie entre Uarl, le design el [archi-
teclure, je peux concevoir des disposilifs qui couvrenl aussi
bien l'art moderne que contemporain et classique, la photo-
graphie et le design. Il faut avoir beaucoup découte et veil-
ler a faire dialoguer les épaques, les styles et les médiums
tout en servant le récit unique de la collection. »
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